‘ O R F Oﬂ ASOCIACION DE EXPORTADORES DE FRUTAS DE CHILE A.G.

TERMINOS DE REFERENCIA

1. NOMBRE DEL PROYECTO O PROGRAMA

Internacionalizacion de Empresas de Eficiencia Energética a Mercados Latinoamericanos frente a
los desafios de la Economia Circular

2. OBJETIVO GENERAL

constituir un esfuerzo asociativo y colaborativo entre las empresas beneficiarias del proyecto Red
Mercados para la penetracién en mercados internacionales priorizados (Colombia, Peru, México),
con una oferta exportable de valor agregado y especializacién en diferentes ambitos de la
eficiencia energética.

3. OBJETIVOS ESPECIFICOS
OE1 Lanzamiento de la marca asociativa en los mercados de destino.

OE 2 Apoyar procesos para la articulacion de redes colaborativas hacia y desde mercados
internacionales.

OE 3  Facilitar y apoyar las etapas de evaluacion de propuestas y cierres de negocios
internacionales.

OE 4 Generar competencias y capacidades para enfrentar el desafio de la internacionalizacion a
través de asesorias especificas, transferencia de buenas prdcticas y acompafiamiento del proceso
exportador.

4. LOCALIZACION

REGION PROVINCIA COMUNA
METROPOLITANA SANTIAGO Santiago
V REGION VALPARAISO Vifia del Mar y Quilpué
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INDICADOR FORMULA DE CALCULO UNIDAD | VALOR VALOR FECHA DE MEDIO DE
BASE PROYECTADO | CUMPLIMIENTO | VERIFICACION

Acceso a empresas que exportan o N° 0 3 Mes 10 Orden de
mercados de participan en cadenas Compra -
exportacion exportadoras en afio 2 / Facturas

N° empresas atendidas en

afio 2
Generacionde | N°de empresas % 0 100% Mes 10 Asesorias
capacidades beneficiarias que cursadas a
para exporta incrementan su potencial beneficiarios

exportador al finalizar el

proyecto en afio 2 / N°

total de empresas

beneficiarias de proyectos

finalizados en afio 2) * 100
Generacion de | Formula de cdlculo: (N° de % 0 100% Mes 10 Encuesta al

capacidades
de gestién
productiva y
administrativa.

empresas beneficiarias
encuestadas en afio 2 que
declaran haber
incorporado y/o
fortalecido sus
capacidades de gestion
una vez finalizado el
proyecto en afio 2 / N°
total de empresas
encuestadas beneficiarias
del proyecto en afio
2)*100

término del
proyecto.

5. INDICADORES
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INDICADORES DE PRODUCTO

(Miden las actividades (bienes y servicios) producidos por el proyecto para el logro de los Objetivos Especificos)

OBJETIVO INDICADOR OBIJETIVO FORMULA DE CALCULO UNIDAD @ VALOR VALOR FECHA DE MEDIOS DE
ESPECIFICO ESPECIFICO BASE PROYECTADO | CUMPLIMIENTO | VERIFICACION
ASOCIADO

1 Eventos de Lanzamiento de la NUMERO DE EVENTOS N° 0 3 Mes 10 Registro
lanzamiento marca asociativa en  DESARROLLADOS fotogrdficoy
Marca los mercados de audiovisual.
Paragua en destino.

Mercados de
Destino
/Desarrollo de
Contenido
Promocional

2 Planes de Apoyar procesos (NUMERO DE FICHAS DE % 0 40% Mes 10 Registro de
Negocio para la articulacion ~ REGISTRO/OPORTUNIDADES mentorias
Internacionales | de redes COMERCIALES CAPTURADAS individuales
para mercados | colaborativas hacia ~ EN MERCADOS por
priorizados y desde mercados INTERNACIONALES)*100 beneficiario.
(Peru, internacionales.

Colombia)

3 Facilitacion Facilitar y apoyar NUMERO DE MENTORIAS + N° 0 12 Mes 10 Fichas de
comercial para | las etapas de N° SEGUIMIENTO registro de
la exportacion? | evaluacién de CONTACTOS EFECTIVOS encuentros

propuestas y cierres B2B al menos
de negocios 2 por
internacionales. empresa.

4 Articulacion y Generar (N° de beneficiarios % 0 100% Mes 10 Nomina de
facilitacion competencias y certificados en Asesoria en beneficiarios
comercial con capacidades para Materia Tributaria para la certificados.
Entidades enfrentar el desafio  Exportacién/N° de
Financieras dela beneficiarios del proyecto)

internacionalizacion ~ *100
a través de

asesorias

especificas,

transferencia de

buenas prdcticas y
acompafiamiento

del proceso

exportador.

1

“Se establece como condicidn que las fichas de registro de los encuentros contengan elementos sobre n°

de contactos con interés, registro de feed back y elementos que permitan mejorar el potencial de ventas de

las empresas”.
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6. PLAN DE TRABAJO

No

NOMBRE ACTIVIDAD

DESCRIPCION ACTIVIDAD (*)

Networking Rondas de negocios
online B2B etapa de penetracion
de mercado (Peru, Colombia,
Meéxico)

Debido a la coyuntura sanitaria a nivel mundial, se plantea como primera
actividad Networking Rondas de negocios online B2B para la etapa de
penetracion en los 3 mercados priorizados.

Actividad de facilitacion comercial entre empresas beneficiarias y potenciales
clientes, la que tiene por objetivo retomar contactos comerciales mds activos,
detectados en la etapa prospectiva de aquellos mercados priorizados
(Colombia, Peru y México).

Rondas de negocios 100% virtuales. Con esta actividad se pretende:
- Dilucidar nuevas oportunidades de negocio
- Compartir informacion de interés
- Se considera costo en HH y gestion de contrapartes en mercados de
destino para el levantamiento de al menos 3 contrapartes por
beneficiario.

Soft Landing consolidacion de
socios estratégicos en mercados
priorizados

Como segunda etapa, se planta una actividad de Soft Landing, la que tiene por
objetivo fortalecer aquellos contactos con mayor capacidad de cierre de
negocios de la etapa preliminar (actividad 1), ya sea con clientes y/o socios
estratégicos de los mercados priorizados (Colombia, Pert y México).

Soft Landing es una instancia puesta a disposicion para que las empresas
puedan trabajar de manera individual y colaborativa, generando sinergias que
permitan abrir oportunidades de negocios y beneficien a las economias de los
paises en la coyuntura que hoy se estd viviendo (COVID-19).

Rondas de negocios 100% virtuales. Con esta actividad se pretende:
- Fortalecer relaciones comerciales
- Ahondar en mayor detalle en aquellas oportunidades detectadas en
networking.
- Compartir informacion de interés

Productos Entregables:

- Encuentro B2B con potenciales clientes del mercado.

- Seguimiento de contactos relevantes.

- Implica el costo en hh de seguimiento a la totalidad de reuniones
sostenidas en la actividad 1. Posteriormente se realiza un
seguimiento segun el nivel de probabilidad de cierre de acuerdos y
luego gestionar reuniones para avanzar en el ciclo de venta de
servicios y/o alianzas estratégicas con contrapartes internacionales

Actualizacién portafolio
asociativo digital (web, brochure
digital, video promocional
grupo)

Actualizacién del portafolio asociativo digital con informacion de las empresas
del instrumento RED MERCADQOS, oferta exportable, segmentos de negocios
identificados en etapa prospectiva, y puesta en valor de la oferta integrada del
grupo.

Informacion que serd utilizada para solicitar reuniones e implementacion de
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las agendas de penetracion en los mercados priorizados.

Productos Entregables:

- Actualizacion del Portafolio digital con la descripcion de las empresas
y oferta exportable.

- Actualizacion de sitio Web con informacion de las empresas, oferta
exportable, principales proyectos y datos de contacto.

- Se requiere actualizar para perfilar la oferta de servicios a la
demanda y oportunidades detectadas en el afio 1. Adicionalmente se
realizara un video promocional para el grupo que serd empleado en
redes sociales, web y eventos de lanzamiento.

Moddulo 1: Taller de Simulacion Tributaria para Proyectos Internacionales y
Cierre de Contratos

Tiene por objetivo subsanar las brechas relacionadas con bajo conocimiento
del proceso exportador de servicios en materia tributaria.

El taller se abordard complementando la teoria con la prdctica para una etapa
de penetracion de mercado. Para ello, se establecerd en base a un caso real de
alguno de los proyectos de los beneficiarios que se encuentren con mayor
avance en los mercados internacionales.

Se propone un taller que consta de 2 sesiones de hora y media cada una, de
manera virtual, considerando la temdtica en cuestion que requiere de
participacion activa del grupo de beneficiarios.

Contenidos Taller:

- Caso prdctico de exportacion de servicios

- Coémo aplicar el beneficio de doble tributacion en caso de existir
acuerdo entre los paises

- Fusiones y adquisiciones, como abordarlos en caso de generar
convenios de alianzas estratégicas con potenciales socios
internacionales.

- Conocer los efectos tributarios de las principales operaciones
transnacionales, como: remesas de utilidades y pago de dividendos,
patentes, ganancias de capital, u otras prestaciones similares.

Taller de Simulacion Tributaria
para Proyectos Internacionales y
4 Cierre de Contratos

Metodologia:

La metodologia de transferencia emplea dindmicas de autoconocimiento,
generacion de confianzas y equipos de alto desempefio que favorezcan el
trabajo grupal en la internacionalizacion. Asimismo, la formacion serd cercana
al perfil empresarial de las beneficiarias, incorporando casos de éxito.

Productos Entregables:
- Capacitar a las empresas sobre marcos tributarios para el cierre de
contratos internacionales.

Moddulo 2: Taller de Simulacion Legal para el Desarrollo de Proyectos
Internacionales y Cierre de Negocios.

Taller de Simulacion Legal para Tiene por objetivo subsanar las brechas relacionadas con bajo conocimiento
el Desarrollo de Proyectos del proceso exportador en dmbito legal para el cierre de negocios en otros
Internacionales y Cierre de mercados.

Negocios
En una etapa prospectiva se abordaron contenidos legales referente a la
industria de eficiencia energética en cuestion y cultura de negocios. En una
etapa de penetracion de mercado, es preciso establecer mayor claridad de los
conocimientos legales para generar convenios, alianzas y permisos que se
deben obtener para operar en los paises priorizados.

Cruz del Sur 133, oficina 701, Las Condes
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Debido a lo anterior, se propone una asesoria en dicha materia que consta de
2 sesiones de hora y media cada una, de manera virtual, considerando la
temdtica en cuestion que requiere de participacion activa del grupo de
beneficiarios.

Contenidos Taller:
- Marcos legales para la generacion de convenios y alianzas con
potenciales socios estratégicos
- Permisos para operar en los mercados priorizados
- Tramitacion de visas laborales

Metodologia:

La metodologia de transferencia emplea dindmicas de autoconocimiento,
generacion de confianzas y equipos de alto desempefio que favorezcan el
trabajo grupal en la internacionalizacion.

Exposicion de experto y luego ronda de preguntas y respuestas hacia los
beneficiarios.

Productos Entregables:
- Capacitar a las empresas sobre marcos legales para el cierre de
contratos internacionales.

Moddulo 3: Negociacién Internacional

La asesoria tiene por objetivo subsanar una de las brechas identificadas de
bajo conocimiento del Proceso Exportador de Servicios en dmbito de
negociacion.

Se propone una asesoria en dicha materia que consta de 2 sesiones de hora 'y
media cada una de forma virtual.

Dindmica que permitira la generacion de confianzas para la conformacion de
equipos de alto desemperio y facilitacion del trabajo asociativo.

. Lo Contenido del Coaching:
Coaching en Negociacion A . Lo . .
6 Internacional - ¢Qué diferencia una negociacion internacional de una nacional?
- Aspectos a tomar en cuenta en una negociacion internacional.
- Tipos de negociacion entre empresas.
- Como tener éxito en una negociacion internacional.
- Etapas y ciclo de venta de productos/servicios

Metodologia de cada sesion:
Exposicion de experto y luego ronda de preguntas y respuestas hacia las
beneficiarias.

Productos Entregables:
- Capacitar a las empresas en negociacion internacional.
- Transferencia a las empresas para la negociacion exitosa de
potenciales acuerdos comerciales.

Evento de lanzamiento de la marca paragua de las empresas del instrumento
RED MERCADOS “Internacionalizacion de Empresas de Eficiencia Energética a
mercados latinoamericanos frente a los desafios de la Economia Circular, en
Evento de lanzamiento de la Colombia.

marca paragua en Colombia
El evento de lanzamiento tiene por objetivo fortalecer el posicionamiento de
los beneficiarios en el mercado priorizado. Por tanto, dirigido a actores
relevantes del ecosistema, siendo estos, potenciales clientes, potenciales
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partners, proveedores y gremios de la industria.

Programa Tentativo:
- Presentacion y recepcion de un gremio relevante en energia de
Colombia.
- Presentacion de la oferta exportable asociativa chilena de eficiencia
energética.
- Vinculacién entre empresas chilenas e invitados al evento.

La delegacion contempla: 1 ejecutivo por empresa en el marco del evento de
lanzamiento, considerando los tickets aéreos mds costo de traslado interno en
el pais de destino y vidticos.

La actividad tiene por objetivo apoyar los procesos para la articulacion de
redes colaborativas hacia y desde mercados internacionales, generar
vinculacion con clientes y socios estratégicos claves del mercado. Visitando a
potenciales clientes, sosteniendo reuniones B2B con los principales actores del
mercado. Buscando la deteccion de oportunidades comerciales, validacion de
las principales barreras de entrada y validacion de los modelos de entrada al
mercado.

Programa Tentativo:

Dia 1: viaje al mercado

Dia 2: Evento de lanzamiento de la marca paragua en Colombia y reuniones
Agenda de penetracion de con potenciales clientes y socios estratégicos.

mercado B2B Colombia Dia 3: reuniones con potenciales clientes y socios estratégicos.

Dia 4: viaje de regreso

Productos Entregables:
- Encuentro B2B con potenciales clientes del mercado.
- Encuentro B2B con socios potenciales en el mercado.
- Informe de seguimiento de reuniones B2B y principales conclusiones
del merado.
- Seguimiento de contactos relevantes.

Los costos de esta actividad comprenden los tickets aéreos mds costo de
traslado interno en el pais de destino y vidticos.

Evento de lanzamiento de la marca paragua de las empresas del instrumento
RED MERCADOS “Internacionalizacion de Empresas de Eficiencia Energética a
mercados latinoamericanos frente a los desafios de la Economia Circular, en
Peru.

El evento de lanzamiento tiene por objetivo fortalecer el posicionamiento de
los beneficiarios en el mercado priorizado. Por tanto, dirigido a actores
relevantes del ecosistema, siendo estos, potenciales clientes, potenciales

Evento de lanzamiento de la . . .
partners, proveedores y gremios de la industria.

9 marca paragua en Peru

Programa Tentativo:
- Presentacion y recepcion de un gremio relevante en energia de Peru.
- Presentacion de la oferta exportable asociativa chilena de eficiencia
energética.
- Vinculacion entre empresas chilenas e invitados al evento.

La delegacion contempla: 1 ejecutivo por empresa en el marco del evento de
lanzamiento, considerando los tickets aéreos mds costo de traslado interno en
el pais de destino y vidticos.

La actividad tiene por objetivo apoyar los procesos para la articulacion de

10 | Agenda de penetracion de . . . .
g p redes colaborativas hacia y desde mercados internacionales, generar
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mercado B2B Peru vinculacion con clientes y socios estratégicos claves del mercado. Visitando a
potenciales clientes, sosteniendo reuniones B2B con los principales actores del
mercado. Buscando la deteccion de oportunidades comerciales, validacion de
las principales barreras de entrada y validacion de los modelos de entrada al
mercado.

Programa Tentativo:

Dia 1: viaje al mercado

Dia 2: Evento de lanzamiento de la marca paragua en Perd y reuniones con
potenciales clientes y socios estratégicos.

Dia 3: reuniones con potenciales clientes y socios estratégicos.

Dia 4: viaje de regreso

Productos Entregables:
- Encuentro B2B con potenciales clientes del mercado.
- Encuentro B2B con socios potenciales en el mercado.
- Informe de seguimiento de reuniones B2B y principales conclusiones
del merado.
- Seguimiento de contactos relevantes.

Los costos de esta actividad comprenden los tickets aéreos mds costo de
traslado interno en el pais de destino y vidticos.

Uno de los obstdculos del grupo beneficiario es gestionar redes colaborativas
con organismos de financiamiento que les permitan tener mayor holgura para
implementar proyectos en mercados internacionales.

Para lo anterior, se contard con la presencia de Entidades Financieras que
Workshop con entidades financien proyectos vinculados con temas de eficiencia energética y economia

11 financieras circular.

La actividad se realizard durante media jornada con aplicacion de pitch por
beneficiario y dindmica de networking. Se considera la participacion de 4
instituciones financieras. Actividad 100% virtual.

Productos Entregables:
- Encuentros B2B con potenciales entidades financieras

Se ha observado en la etapa prospectiva, que producto de la carga laboral y
los compromisos del dia a dia que deben cumplir las empresas, se torna
complicado gestionar y destinar los tiempos a negociaciones y cierres de
negocios en otros mercados. Producto de ello, y con el fin de obtener mayores
niveles de cierres efectivos de negocios, se realizardn mentorias en negociacion
internacional para apoyar el cierre de potenciales negocios.

Asesoria y sequimiento de
12 | potenciales clientes y socios
estratégicos

Con el objetivo de facilitar y apoyar las etapas de evolucién de propuestas y
cierres de negocios internacionales, se efectuardn mentorias que consisten en
dar seguimiento a las propuestas u oportunidades levantadas entre
beneficiarios y potenciales clientes y/o socios internacionales, generando los

Asesoria legal para formulacion imput necesarios y manteniendo un seguimiento entre las contrapartes

13 | ycierre de contratos interesadas.

internacionales . . . | o
A diferencia de los talleres y coaching, la asesoria legal es individual con cada

beneficiario, prestando apoyo continuo en la revision y gestion de contratos
que se generen con potenciales clientes y socios estratégicos, para cierres
efectivos de acuerdos internacionales.
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7. PRESUPUESTO TOTAL ASIGNADO

El presupuesto total disponible, son $ 38.888.889.- (treinta y ocho millones ochocientos ochenta
y ocho mil ochocientos ochenta y nueve pesos)

Este presupuesto debe cubrir todos los gastos que se generen por las actividades, materiales,
asesores, arriendos de salones, traslados, etc. y la impresidn del material que se entregara para la
revision de CORFO. Esto implica documentacion impresa respecto a cada una de las actividades,
rendiciones mensuales, la elaboracidon de un informe de cierre anual

e Toda la documentacion, que debe revisar CORFO se debe entregar al Agente operador
intermediario.

8. INFORMES DE RENDICION:

Se debera considerar la entrega de tres informes técnicos de avance al término de cada trimestre
de ejecucion. Los informes deberan contener, como minimo, los siguientes elementos:

e Descripcidn de las actividades desarrolladas: identificar las actividades que se llevaron a cabo
en los meses de desarrollo del proyecto que se informa. Para cada actividad, serd necesario
incorporar comentarios sobre dificultades, posibles cambios y/o justificacion de posibles
incumplimientos de los compromisos, asi como medidas a adoptar para dar solucién a los
mismos.

e Estado actual del Plan de Actividades, de acuerdo a los indicadores planteados originalmente
para la Etapa de Desarrollo, que incluya una descripcién y justificacion sobre el estado de
avance del proyecto a la fecha y su relacién con lo comprometido y esperado.

e Resultados: presentar un resumen de los resultados intermedios del periodo que se informa,
indicando posibles desviaciones y su justificacion de acuerdo a los objetivos definidos.
Adicionalmente, deberan indicarse las acciones correctivas que seran implementadas.

e Describir brevemente los principales problemas técnicos presentados en la ejecucion del
proyecto, sefialando posibles causales e impactos en su desarrollo y las alternativas de
solucidn que permitieron enfrentarlos.

¢ Informe Financiero con el detalle de los gastos efectuados en el periodo de rendicién y la
respectiva documentacion financiera de respaldo.

Cruz del Sur 133, oficina 701, Las Condes
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9. INFORME FINAL DE LA ETAPA DE DESARROLLO.

El Informe Final del Proyecto debera ser entregado dentro de 15 dias habiles contados desde el
vencimiento del plazo de ejecucién. El contenido técnico de esta rendiciéon debera ser elaborado
de acuerdo al formato de Informe Final disponible en el Anexo N°9 y debera contener:

¢ Rendicion del ultimo mes de ejecucién o del periodo que no haya sido rendido en el ultimo
Informe Técnico de Avance Trimestral. Esta seccion, al igual que los Informes anteriores, debera
contener las actividades desarrolladas durante el periodo, justificacion técnica de su desarrollo,
resultados a la fecha y respaldo de la ejecuciéon de las actividades con algin medio de verificacion
audiovisual (fotos o video).

» Resultados generales derivados de la ejecucidn integral del proyecto.

e Descripcidon de los efectos sobre los Beneficiarios en términos de apoyo al acceso y uso de
informacién de mercados relevantes para el proceso de exportacidn, transferencia de técnicas y
practicas productivas para la adecuacion de la oferta a los requerimientos de la demanda,
procesos de mejora de la gestidon productiva y administrativa de las empresas, y conocimientos
para la implementacion de procesos de comercializacion hacia y en los mercados de destino.

¢ Analisis comparado de la aplicacion del Test de Potencialidad Exportadora (TPE), que dé cuenta
del estado final de las Empresas Beneficiarias. Los resultados del TPE Inicial y Final deberan ser
incluidos en este Informe, con un analisis sobre la brecha de puntajes.

¢ Indicar las conclusiones de acuerdo al desarrollo integral del proyecto.

¢ Recuento de indicadores de resultado asociado al objetivo general e indicadores de producto
vinculados a los objetivos especificos del proyecto.

¢ Conclusiones para el cierre del proyecto.

La completitud de este informe serd condicién para su aprobacion.

10. CARTA GANTT

ACTIVIDAD

Networking Rondas de X X
negocios online B2B etapa de

penetracion de mercado (Perd,

Colombia, México)
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Soft Landing consolidacion de
socios estratégicos en
mercados priorizados
Actualizacién portafolio
asociativo digital (web,
brochure digital, video
promocional grupo)

Taller de Simulacion Tributaria
para Proyectos Internacionales
y Cierre de Contratos

Taller de Simulacion Legal para
el Desarrollo de Proyectos
Internacionales y Cierre de
Negocios

Coaching en Negociacion
Internacional

Evento de lanzamiento de la
marca paragua en Colombia
Agenda de penetracion de
mercado B2B Colombia
Evento de lanzamiento de la
marca paragua en Peru
Agenda de penetracion de
mercado B2B Peru

Workshop con entidades
financieras

Asesoria y seguimiento de
potenciales clientes y socios
estratégicos

Asesoria legal para
formulacioén y cierre de
contratos internacionales

11. PLAZOS RECEPCION DE CONSULTAS
Consultas hasta el 31/12/2021 al correo gmunoz@asoex.cl

12. PLAZO RECEPCION DE PROPUESTAS

ASEX

ASOCIACION DE EXPORTADORES DE FRUTAS DE CHILE A.G.

X
X X
X X

Las propuestas deben enviarse hasta el 05-01-2022 a las 12:00 hrs, via correo electrénico,
gmunoz@asoex.cl o en dependencias oficina ASOEX Fomento ubicada en Cruz del Sur 133, of.701,

Las Condes.
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13. CRITERIOS DE EVALUACION

Las propuestas serdn evaluadas con notas de 1 a 10, siendo 1 el minimo y 10 el maximo. Cada
criterio sera analizado en base a la informacidn proporcionada.

CRITERIO DE EVALUACION DESCRIPCION PONDERACION
Experiencia de la empresa Al menos 3 afios de 40%
experiencia anterior en la
ejecucién de actividades
relacionadas a la exportacion
de servicios de acuerdo al
enfoque de la propuesta
Calidad del equipo de trabajo Profesionales capacitados en 40%
areas relacionadas al
proyecto, con conocimientos
comerciales y de exportacién
de acuerdo al rubro del

programa.

Propuesta econdmica No excede el presupuesto 10%
indicado

Metodologia de trabajo Privilegia la realizacidn 10%

conjunta de componentes
practicos y tedricos.

Se prioriza el ajuste al plan de
trabajo propuesto.

14. ASIGNACION

Para la adjudicacion, las proponentes deberdn alcanzar un puntaje minimo de 6 y ninguno de los
criterios bajo 5.

En caso de existir mas de una empresa con la misma puntuacién, CORFO seleccionara de acuerdo
a nhuevos criterios.

Los resultados seran informados via correo electrénico y/o por Carta el dia 07-01-2022
15. CONTRATO
El contrato por la prestacion de servicios, se realizara entre el AOl y la consultora.

El contrato se entenderd iniciado en fecha acordada entre ambas partes.

Cruz del Sur 133, oficina 701, Las Condes
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16. FORMA DE PAGO
a. La actividad se pagara una vez realizada y aprobado el informe técnico entregado.

b. La factura se cancelara 15 dias luego de su emisién y aprobacién del punto anterior.

c. Es condicidn para su cancelacion la aprobacion del la rendicidn recibida, de acuerdo a
los puntos sefalados en el n°8 y la rendicién final condicionada a la aprobacion del
informe final del N°9.

17. PROPUESTA
La propuesta debe contener la siguiente informacion:
A. Datos Generales del Postulante

a. Razén Social

b. Rut

c. Direccién

d. Teléfono

e. Nombre Jefe de Proyecto

f. Correo electrénico JP

g. Teléfono JP

B. Antecedentes Legales
a. CV de la empresa ejecutora
b. Documentacion legal de la entidad ejecutora
i. Escritura de la constitucion de sociedad y sus modificaciones
ii. Personeria de los representantes legales
iii. Fotocopia Rut de la empresa y sus representantes
iv. Certificado de vigencia.
C. Propuesta técnica
a. Metodologia de trabajo

b. Nimero y nombre de profesionales que empleard para la ejecucion del programa o
actividad (segun corresponda), detallando descripcidn y funcién en el equipo de trabajo.

Cruz del Sur 133, oficina 701, Las Condes
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Aquellos profesionales que figuren en esta nomina no
podran ser reemplazados, salvo casos justificados y previa solicitud. El nuevo profesional
debe poseer competencias técnicas y profesionales similares o superiores al sustituido.

(adjuntar CV)

c. Experiencia con el sector de vinculacién.

d. Otros.
D. Propuesta econdmica

a. Valor del servicio detallando costo y Horas Hombre utilizadas en cada actividad.
E. Productos entregables?

a. La empresa que ejecute la actividad, deberd entregar un informe detallado con las
actividades y logros realizados, entregar respaldos técnicos de las acciones desarrolladas
en las respectivas rendiciones de actividad de acuerdo a los formatos CORFO establecido
(n°8'y n°9).

b. La empresa debe entregar todos los antecedentes respecto a la actividad ejecutada, que
la demandante solicite a peticion de CORFO o de ASOEX en su rol de Agente Operador
Intermediario de CORFO.

2 Los informes se rinden trimestralmente, de acuerdo a lo que establece el manual de ejecucién del
programa de red mercados de CORFO.
https://www.corfo.cl/sites/cpp/convocatorias/nodos para la _competitividad
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